
 

 

 

 

 
 

 
 
 
 

 
Internet World est l’un des salons européens majeurs dans le domaine du commerce en ligne et 
de tous les services dérivés : Marketing en ligne, E-Commerce, Media sociaux et web 2.0, Gestion 
de contenu, « Connectivity and hosting », ... Avec plus de 13 000 visiteurs et de 300 exposants en 
2008, ce carrefour a attiré toutes les grandes enseignes britanniques. Et en 2009 ce sont aussi 
plus de 200 conférences ! 
 

Le secteur du « digital business & marketing », particulièrement dynamique et innovant en Grande-
Bretagne, en a fait un rendez-vous incontournable. Au moment où l’affaiblissement économique 
général se traduit par des pouvoirs d’achats réduits, les ventes en lignes semblent moins 
touchées : le consommateur britannique tente de tirer le maximum de son portefeuille.  
 
Si vous travaillez dans l’un des secteurs suivants : 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Profitez du déplacement organisé par CCI International le mercredi 29 avril prochain , 
un pack « clés en main » :  
 

���� Voyage Lille Londres Aller-retour dans la journée,  
 

���� Badges d’accès au salon et accueil sur le pavillon  français ; 
 

���� Un rendez-vous collectif avec un des grands acteur s du secteur outre-Manche ; 
 

���� Une présentation des tendances de l’industrie brit annique ; 
 

���� Préparation d’un « kit de prospection salon » pers onnalisé prévoyant une pré- 
    sélection des exposants à rencontrer, et un pré -marketing en amont ; 
 

���� Rencontre avec un consultant en communication et a pproche du marché  
    franco-britannique ; 

 

 

RENDEZ-VOUS SUR LE 
SALON BRITANNIQUE  

du Commerce  et du 
Marketing en ligne  

 

Londres, 29 avril 2009 
     

���� Marketing en ligne & affilié   
���� Search Marketing, SEO, Analytics  
���� E-commerce et systèmes de paiement 
���� Gestion de contenu    
���� Connectivité et gestion de service  
���� Marketing mobile 
���� Accessibilité 
���� Web 2.0 
���� Web design 
���� Nouveaux produits, capital risque...  

   Internet World est aussi l’occasion pour vous   
   de réseauter : 
� rencontrer des partenaires techniques  
� nourrir votre réflexion stratégique  
� connaître les dernières nouveautés  en vogue  
     outre-Manche, rencontrer des pionniers 
� tester votre offre auprès des grands utilisateurs  



 

 

 

 

 
 

Le déplacement heure par heure... 
 
        
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Le budget de l’opération...  (²) 
 

Coût total de la mission   H.T.    674,75 € 

- Montant de la subvention accordée par le Conseil Régional 
Nord – Pas de Calais (1) - 201,75 € 

Total    H.T.   473,00 € 

+ Tva 19,6%   + 92,71 € 

Coût final par entreprise    T.T.C 
(pour une seule personne participante)   565,71 € 

 
Coût pour un participant supplémentaire   T.T.C. 
(après application de la subvention du Conseil Régional) 

117,38 € 

 
(1) Sont éligibles à cette subvention les entreprises entrant dans la catégorie des PME , telle que définie par la 
Commission Européenne : les PME, selon Bruxelles, sont les entreprises qui occupent moins de 250 employés, réalisent 
un chiffre d’affaires annuel n’excédant pas 50 millions d’euros et présentent un bilan annuel inférieur ou égal à 43 
millions d’euros. 
 

(2) L’offre ci-dessus inclut les éléments suivants : � rendez-vous collectif avec un opérateur britannique ; � kit 
prospection salon ; � une présentation du marché ; � les déplacements sur place ; � l’accompagnement terrain de CCI 
International ; � le trajet aller/retour en eurostar au départ de Lille 
 

(3) Ne sont pas inclus dans le budget :  
     - Votre acheminement aller et retour à la gare Lille Europe 
     - Vos frais de restauration 
     - Vos déplacements sur place hors programme collectif 
 
        

       Pour en savoir plus contactez :  

 
 

 
 

  6h45 Rendez-vous devant le guichet eurostar, gare Lille Europe 
 7h35 Départ de l’eurostar 
 7h58 Arrivée gare de St Pancras International 
 
 9h30 Ouverture du salon 
 Accueil sur le pavillon français par la Mission Economique de Londres  
 Remise des « kits de prospection » individuels 
 Présentation des tendances du marché par l’ex-Directeur des opérations  
 en ligne de la BBC 
 
10h30 Visite libre ou accompagnée des exposants pré-qualifiés 
13h45 Rendez-vous collectif avec un acteur majeur du marché britannique 
14h30 Rencontre avec un spécialiste de la communication franco-britannique et  
  visite libre du salon 
 
16h00 Départ du salon 
17h27 Départ de l’eurostar de la gare de St Pancras International 
19h54 Arrivée gare de Lille Europe 

Mercredi 29 avril 

 
 

     Joël SALAÜN 
���� 03 59 56 22 02 
���� jsalaun@cci-international.net 



 

 

 

 

 
   
 
 
 
 
A retourner 
���� copie par fax au 03.59.56.22.10    ou    par e-mai l à jsalaun@cci-international.net  
���� original par courrier accompagné de votre chèque d ’acompte  
     A l’attention de :  Joël Salaün, CCI International Nord - Pas-de-Calais 
      299 Boulevard de Leeds – 59777 LILLE - EURALI LLE  

 
����  Date limite d’inscription : VENDREDI 3 AVRIL  200 9 ���� 

 
Je soussigné (nom, prénom) : ............................................................................................................................................................... , 
Fonction : .............................................................................................................................................................................................. , 
agissant pour le compte de l’entreprise ci-après : 
Raison sociale   N°SIRET   

Adresse     

Tel  Portable  

Fax   Email   

Site Internet   Code NAF �  
N° TVA      � 

 

Activité de la 
société : 

 

CA (K€)   CA export (K€) �  

Effectif  Certification(s) �  

Noms & prénoms 
des participants 

   

(Cochez la/les cases correspondantes ) 
�  Certifie que mon entreprise se situe en Nord- Pas de Calais et répond aux critères de la PME de Bruxelles et qu’elle   

 peut donc bénéficier de la subvention du Conseil Régional Nord – Pas de Calais (soit - 25% des dépenses éligibles)   
 (cf. page 2,  point (1)). 

 
� Participera à la mission aux conditions prévues  dans l’offre détaillée page 2. Pour mémoire : 
      Coût de la mission par entreprise (T.T.C.) :    807,00 €  
      � Coût net total T.T.C. de la mission, après application de la subvention accordée 
 par le Conseil Régional Nord – Pas de Calais 
 - pour 1 personne participante    565,71 € 
 - pour 2 personnes participantes    683,09 € 
 - pour 3 personnes participantes    800,47 € 

 
�  Règle à CCI International avec le présent engagement un montant de ........................ € correspondant au coût total   

 TTC de la mission après subvention.  Le paiement est à effectuer par chèque émis à l’ordre de la CRCI Nord Pas de  
 Calais 

 
Fait à ....................................., le .................................................. Signature autorisée et cachet de l’entreprise 
 
 
 

BULLETIN D’INSCRIPTION 

Mission d’affaires E-BUSINESS, Londres 29 avril 2009 

1. CCI International Nord-Pas de Calais se réserve le droit d’annuler la participation à la manifestation pour toute raison légitime et en cas de force majeure. Le 
dossier de votre inscription sera alors transmis à l’organisateur pour votre participation directe. La différence de coût éventuel sera à votre charge. 

2. Pour toute annulation imputable à la société participante CCI International Nord Pas de Calais se réserve le droit de facturer l‘intégralité de la prestation. 
 



 

 
 

 
 
 
I.  Organisation de la prestation 
 
1.1 La prestation proposée par CCI International Nord Pas-de- 

Calais a pour objectif de mettre en contact les 
responsables  d’entreprises françaises ou bien les 
membres d’un pôle d’excellence ou de compétitivité avec 
des partenaires étrangers en vue de l’établissement et/ou 
la consolidation d’un courant d’affaires à l’international ou 
simplement en vue d’une prise d’information. CCI 
International  Nord Pas-de-Calais détient un savoir-faire en 
matière de recherche de partenaires, de mise en relations 
d’entreprises et d'organisation de rendez-vous avec des 
prospects, a déjà contribué à la réalisation de missions de 
prospection commerciale et dispose via ses conseillers 
géographiques d’une expertise pays reconnue. 

 
1.2 CCI International Nord Pas-de-Calais est une entité portée 

administrativement par la CRCI du Nord Pas de Calais (2 
Palais de la Bourse, BP 500 - 59000 Lille Cedex). Toutes 
les factures seront émises et encaissées par la CRCI du 
Nord Pas-de-Calais. Les éventuels remboursements ou 
avoirs seront également effectués par la CRCI du Nord 
Pas de Calais. 

 
1.3 La prestation de CCI International Nord Pas-de-Calais 

inclut l’ensemble des frais d’organisation à savoir : 
- les dépenses  telles que précisées dans l’offre et le bon 

de commande 
- les frais de mission du(es) collaborateur(s) de CCI 

International Nord Pas-de-Calais 
 
1.4 Dans la prestation de CCI International Nord Pas-de-

Calais ne sont pas inclus sauf mention spécifique dans le 
bon de commande : 
- les transports internes et les frais de restauration non 

prévus au programme 
- la participation d’une 2ème personne pour la même 

entreprise 
- les assurances : accident, bagages, rapatriement, envoi 

d’échantillons 
- les frais éventuels d’acheminement de documentation 

et /ou d’échantillons, le dédouanement des ces derniers  
et les frais d’excédent de poids 

- l’assistance d’un interprète : prestation, hébergement, 
repas, transport 

- les dépenses personnelles 
- les frais de visas, les frais d’interprétariat non prévus 
 

II. Conditions de participation et de paiement 
 
2.1 Les prestations rendues par CCI International Nord Pas-

de- Calais font l’objet d’une offre commerciale diffusée aux 
entreprises fixant de manière détaillée les conditions 
financières de leur participation. 

 
2.2 Les entreprises confirment leur participation en retournant 

à CCI International Nord Pas-de-Calais (Espace 
International, 299 Boulevard de Leeds F - 59777 Eurallile) 
ou bien à tout autre adresse spécifiée sur le bon de 
commande : 
- Le bon de commande dûment complété et signé par une 

personne autorisée dans l’entreprise 
- Un acompte de 50% du montant total de la prestation 
- Un acompte d’un montant différent pourra être demandé. 

A réception CCI International Nord Pas-de-Calais 
accusera réception de la commande, confirmera son 
accord  et retournera à l’entreprise une facture acquittée 
correspondant à l’acompte reçu. Pour tout montant 
inférieur à 1000€ le règlement intégral à la 
commande sera demandé.  

 
2.3  Les conditions financières et techniques de la prestation 

n’engagent CCI International Nord Pas-de-Calais que si 
le bon de commande et l’acompte sont retournés avant 
le délai précisé sur le bon de commande. 
 

2.4  La réception des pièces indiquées en 2.2. constitue la 
condition impérative du démarrage de la prestation par 
CCI International Nord Pas de Calais. 

 
2 .5  Le droit aux subventions est soumis à des conditions 

d’éligibilité indiquées dans l’offre.  Toute déclaration 
erronée ou avis négatif ultérieur du Conseil régional 
entraînera le remboursement par l’entreprise de la 
subvention indûment perçue. 

 
2.6  A l’issue de la prestation, CCI International Nord Pas-de- 

Calais émettra une facture définitive, mentionnant le prix 
total de la mission incluant les frais de mission 
supplémentaires le cas échéant, diminué du montant de 
l’acompte versé. Cette facture est envoyée par courrier 
au client. Le solde devra être réglé sous 30 jours fin de 
mois. 

 
III. Information et confidentialité 
 
3.1  Pour la bonne réalisation de la prestation décrite ci-

dessus, le client s’engage à transmettre à CCI 
International Nord Pas-de-Calais toutes les informations 
commerciales nécessaires à la bonne réalisation de la 
mission (tarifs, prix, questionnaire de préparation, etc…). 
Le client précisera si ces documents sont transmis à titre 
confidentiel ou s'ils sont destinés à être remis aux 
partenaires potentiels. 

 
3.2 CCI International Nord Pas-de-Calais s'engage à 

prendre les mesures nécessaires, notamment vis-à-vis 
de son personnel, pour que soient maintenus 
confidentiels les informations et documents de toute 
nature, relatifs au client, qui lui sont communiqués pour 
ou à l'occasion de la réalisation de la prestation. De la 
même manière, il s'oblige à traiter comme strictement 
confidentiels les résultats de sa prestation, sauf 
autorisation spéciale et écrite du client. 

 
3.3 CCI International Nord Pas-de-Calais pourra mentionner 

le nom du client dans ses références commerciales. 
 
IV.  Conditions d’annulation de la prestation 
 
3.1  Du fait de CCI International Nord Pas-de-Calais  

Postérieurement à la diffusion de la proposition 
commerciale et quelles qu’en soient les causes, CCI 
International Nord Pas-de-Calais se réserve le droit 
d’annuler  ou de reporter la prestation. Une information 
écrite sera adressée aux sociétés inscrites et leur 
acompte sera remboursé, à l’exclusion de tout dommage 
et intérêts supplémentaires. 

 
3.2 Du fait du client 

La réception par CCI International Nord Pas-de-Calais 
du bon de commande rend exigible l’intégralité des 
sommes.  Si l’annulation intervient : 
Moins de 5 (cinq) jours avant la date de début de la 
mission : CCI International Nord Pas-de-Calais 
conservera 100% du montant total de la prestation. 
Moins de 15 (quinze) jours avant la date de début de la 
mission : CCI International Nord Pas-de-Calais 
conservera 70% du montant total de la prestation. 
Au delà de 15 jours avant le début de la mission : CCI 
International Nord Pas-de-Calais conservera 50% du 
montant total de la prestation. 

 
V.  Assurances 
 

CCI International Nord Pas-de-Calais n’assume aucune 
responsabilité en ce qui concerne les risques, 
dommages, accidents de toute nature pouvant survenir à 
l’occasion de la mission. La société est invitée à 
souscrire toutes les assurances nécessaires à ce sujet 

CONDITIONS GENERALES DE VENTE 
 


